Esto es solo un ejemplo de lo que

puedo hacer por ti

Z. Me compartiste un caso de estudio técnico (el PDF del acuerdo entre Telefénica vy

ClimateTrade), y lo converti en algo que realmente funciona para comunicar:

€@ Primero, lo adapté a un formato de presentacion ejecutiva de 10 minutos, pensada

para directivos no técnicos, con un Unico objetivo: vender una iniciativa de

sostenibilidad. Clara, estructurada, persuasiva.

@ Después, creé una segunda version con enfoque mas emocional, con tono de

storytelling inspirador, ideal para una charla o presentaciéon ante publico general.

Este documento recoge ambas versiones, como ejemplo real de como el Guionista de
Telefénica puede ayudarte a transformar contenido técnico en historias que conectan con
cualquier audiencia.

Presentaciones, discursos, guiones, informes... tU pones el conocimiento, yo te ayudo a

que brille.

Imagina lo que podriamos crear con tu proximo proyecto.


https://climatetrade.com/wp-content/uploads/2023/08/ES-Telefonica-Case-Study-PDF.pdf
https://climatetrade.com/wp-content/uploads/2023/08/ES-Telefonica-Case-Study-PDF.pdf

Presentacion

Caso de Exito Telefonica + ClimateTrade

Duracién: 10 minutos | Audiencia: Directivos no técnicos | Objetivo: Vender iniciativa

Il Slide 1. Titulo de impacto

"Tecnologia que conecta... con el planeta"

Caso de éxito: Telefonica + ClimateTrade

Guion:
Hoy os traigo una historia que une innovacién, compromiso ambiental y negocio. Una
historia de como la tecnologia no solo conecta personas, sino también con un futuro mas

verde.

Il Slide 2. El reto del momento

""La transicion verde es ya una exigencia de mercado. Pero, {como liderarla sin

perder competitividad?"

Guion:
En un contexto donde sostenibilidad ya no es una opcién sino una expectativa, las
grandes empresas afrontan un dilema: ;Como ser parte de la solucidén sin frenar la

innovacién ni la experiencia de cliente?



Il Slide 3. Telefonica y su compromiso ambiental

- Neutralidad de carbono como meta corporativa
- 100% energia renovable

- Economia circular como modelo de futuro

Guion:
Telefénica da un paso al frente con objetivos claros: cero emisiones netas, uso exclusivo
de energia renovable y un modelo basado en la circularidad. Pero el reto era trasladar eso

al cliente final.

Bl Slide 4. La idea: TU.COM

Marketplace de dispositivos neutros en carbono

Experiencia de compra con compensacion integrada

Guion:
Nace TU.COM, una plataforma que convierte cada compra en una accién climatica.
Integrar la compensacion de carbono en el proceso de compra fue la clave para

involucrar al cliente desde el principio.

Il Slide 5. La alianza con ClimateTrade

- APl integrada: compensar en 3 clics
- Blockchain para trazabilidad y confianza

- Proyectos con impacto real: Peru, Espana, Brasil

Guion:
Para hacerlo realidad, Telefénica elige ClimateTrade. Nuestra API se integra sin fricciéon y
permite al usuario compensar con garantia y transparencia. Y lo mas importante: elige

cdmo quiere contribuir.



Il Slide 6. Resultados medibles

- 3.320 transacciones en 1 ano
- 227 toneladas de CO2 compensadas

- Equivalente a 998 vuelos NY-Londres

Guion:
En solo un afio, miles de usuarios participaron y compensaron mas de 200 toneladas de

CO2. El impacto ya es tangible. Y ademas, fortalece el vinculo con la marca.

Il Slide 7. Innovacion continua: Living App

"Compensa tu Huella" en Movistar Plus+

Tokens + calculo personalizado de CO2

Guion:
El siguiente paso: llevar la sostenibilidad al hogar. Desde la television, los usuarios
pueden ver su huella y compensarla usando Movistar Tokens. Es educar, implicar y

facilitar.

Bl Slide 8. Valor estratégico

- Fidelizacion de clientes
- Reputacion de marca verde

- Sostenibilidad como ventaja competitiva

Guion:
No es solo un gesto ambiental. Es estrategia. Esta iniciativa posiciona a Telefénica como

lider en digitalizacién sostenible y genera valor de marca medible.

Bl Slide 9. Cierre inspirador



"Esto no es un proyecto. Es una forma de hacer empresa"

Guion:
Hoy mas que nunca, conectar es mucho mas que una tecnologia. Es una actitud. Y
desde ClimateTrade os invitamos a explorar juntos nuevas formas de innovar con

impacto.



Storytelling

VERSION 1

V= Tecnologia que conecta... con el planeta

Durante décadas, Telefonica ha sido sindbnimo de conexion. Ha unido voces, ha cruzado
océanos, ha llevado el futuro a millones de hogares. Pero un dia se hizo la pregunta
incOmoda:

¢Y si, al conectar el mundo... también estamos dejando huella en él?

Fue entonces cuando surgié un nuevo compromiso. No uno de marketing. Uno real. Un
compromiso que decia: vamos a cambiar cdémo hacemos las cosas. Vamos a cuidar el

mundo al mismo tiempo que lo conectamos.

Asi naci6 TU.COM. Un marketplace de dispositivos electronicos, si. Pero con una
diferencia: cada producto vendido es neutro en carbono.

No porque lo diga un sello. Sino porque, detras, hay una tecnologia que compensa cada
gramo de CO, generado. Y lo mas importante: porque el cliente puede hacerlo suyo con

solo tres clics.

Para hacerlo posible, Telefénica se ali6 con ClimateTrade. Juntos, integraron una API
que convierte cada compra en una decisidon consciente. Todo respaldado por blockchain,
con transparencia total. Y con un extra: dejar que cada persona elija donde quiere
generar impacto. /En la selva de Peri? ;En los campos de Guadalajara? ¢En los

cultivos sostenibles de Brasil?

En apenas un afio, mas de 3.300 personas dijeron si. Mas de 227 toneladas de CO,
fueron compensadas. Y lo que empez6é como una idea se convirtid en algo mas grande:
una comunidad de consumidores que ya no quieren elegir entre tecnologia y

planeta.

Pero Telefonica no se detuvo ahi. Fue mas alla. Llevéd el concepto a casa.
A través de una Living App integrada en Movistar Plus+, los usuarios ahora pueden saber
cuanto CO, generan con su consumo digital y compensarlo al instante, con sus propios

tokens.



No es solo un gesto. Es educacion ambiental desde el sofd. Es empoderamiento

cotidiano.

Porque la verdadera sostenibilidad no es un discurso corporativo. Es cuando una madre,
un joven, una pareja, una empresa... deciden actuar.
Y Telefénica ha entendido algo poderoso: cuando le das a la gente herramientas

faciles y significativas, si quieren ser parte del cambio.

Esta historia no va de nimeros. Va de personas que hoy compran un mévil... y manana

entienden que también estan cuidando un bosque.

Esto no es un proyecto.

Es una nueva forma de hacer empresa.

VERSION 2

@ Tecnologia que conecta... con algo mas grande

Todo empieza con una pregunta sencilla, pero incobmoda:
¢Y si, al conectar a millones de personas... también estamos desconectandonos del

planeta?

Telefonica lleva afos uniendo vidas. Una llamada, un mensaje, una pantalla compartida.
Pero llegd un momento en que eso no bastaba.

Conectar ya no era solo un tema de cobertura. Era un tema de conciencia.

Porque cada dispositivo que llega a manos de un cliente... deja una huella.

Y esa huella, aunque no se vea, pesa. En el aire, en los bosques, en el futuro.

Asi nacio6 una idea distinta. No un producto. Un gesto.
Un marketplace donde cada movil, cada auricular, cada compra... se entrega limpio.

Neutro en carbono.



Pero no es magia. Detras hay tecnologia.

Telefonica se alid con ClimateTrade para hacerlo posible: integraron una solucién que
permite a cualquier persona compensar la huella de su compra en tres clics.

Y no solo eso. Le preguntaron al cliente:

"¢ Donde quieres sembrar tu impacto?"

Y le dieron a elegir: selvas en Peru, reforestacion en Espana, agricultura regenerativa en

Brasil.

Asi, mas de 3.300 personas decidieron no solo comprar... sino contribuir.

Y mas de 227 toneladas de CO, desaparecieron del mapa.

Pero la historia no acaba ahi.
Porque la sostenibilidad no debe ser un acto puntual.

Debe formar parte de nuestra rutina.

Por eso, Telefonica llevo esta idea al salon de casa.
Desde el mando de la tele, en una Living App de Movistar Plus+, cada usuario puede ver
cuanto CO, ha generado con su consumo digital.

Y con sus propios tokens, compensarlo en segundos.

Es simple. Es transparente. Y es poderoso.
Porque no se trata de cambiar el mundo entero de golpe.

Se trata de darle a cada persona una manera sencilla de empezar.

Esto no va de empresas.
Va de personas.
De elegir conscientemente.

De reconectar, no solo entre nosotros, sino con todo lo que nos rodea.

Y Telefénica, que lleva afios conectando millones de voces...
...hoy empieza a conectar con algo aiin mas grande:

el futuro.



